A TANTARGY ADATLAPJA

1. A képzési program adatai

1.1 Fels6oktatasi intézmény | Babes-Bolyai Tudomanyegyetem

1.2 Kar Politika-, K6zigazgatas- és Kommunikaciétudomanyi Kar
1.3 Intézet Politikatudomanyi

1.4 Szaktertilet Politologia

1.5 Képzési szint Alap

1.6 Szak / Képesités Politikatudomanyok

2. A tantargy adatai

2.1 A tantargy neve Targyalastechnika

2.2 Az elbadasért felelds tanar neve Palfy Zoltan

2.3 A szeminariumért felelds tanar neve | Palfy Zoltan

2.4 Tanulmanyi év| 2- [2.5 Félév| 2 [2.6. Ertékelés modja| Vizsga |2.7 Tantargy tipusal Vélaszthato

3

3. Teljes becsiilt id6 (az oktatasi tevékenység féléves draszdma)

3.1 Heti 6raszam 3 melybdl: 3.2 eléadas| 2 3.3 szemindrium/labor| 1

3.4 Tantervben szerepld Ossz-6raszam| 42 | melybdl: 3.5 eléadas 28 | 3.6 szeminarium/labor| 14

A tanulmanyi id6 elosztasa: ora

A tankOnyv, a jegyzet, a szakirodalom vagy sajat jegyzetek tanulményozasa 0,5x
14

Konyvtarban, elektronikus adatbazisokban vagy terepen valo tovabbi tajékozddas 1x
14

Szeminariumok / laborok, hazi feladatok, portofoliok, referatumok, esszék kidolgozasa 0,5x
14

Egyéni készségfejlesztés (tutoralas)

Vizsgak 6

Mas tevékenységek: ..................

3.7 Egyéni munka 0ssz-6raszdma 28

3.8 A félév 0ssz-Oraszama 76

3.9 Kreditszam 4

4. Eléfeltételek (ha vannak)

4.1 Tantervi

4.2 Kompetenciabeli

5. Feltételek (ha vannak)

5.1 Az eldadas Az akadémiai tisztesség elveivel dsszeegyeztethetetlen megnyilvanulasokat a
lebonyolitasanak feltételei Kar belsé szabalyai tiltjak: http://fspac.ubbcluj.ro/resurse/formulare-
requlamente/requli-etice-si-deontologice/, illetve: http://www.bbte-
politologia.ro/letoltesek.php .

A plagiumot a tanszék és a Kar 1-es osztalyzattal és tovabbi szigoru
rendelkezésekkel szankciondlja.

5.2 A szeminarium / labor A targybol érdemjegyet és kreditpontokat szerezhetnek mindazok, akik a
lebonyolitasanak feltételei szeminariumi orak legaldbb 75%-an (azaz legalabb 9 szeminariumon) részt
vesznek.
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6. Elsajatitando jellemzo kompetenciak

C4

Szakmai kompetenciak

Helyi, regionalis, nemzeti és globalis politikai stratégidk kidolgozasa

Jelentések kidolgozasa és megszovegezése helyi, regiondlis, nemzeti €s globalis politikai
eseményekrol, folyamatokrol

A politikai folyamatos €és események elemzésére hasznalt fogalmak és modszerek azonositasa

A politikatudomany 6sszehasonlité mddszertandnak hasznalata politikai programok értékelésénél

CT2

Transzverzalis
kompetenciak

Aplicarea tehnicilor de munca eficienta in echipa multidisciplinara corespunzatoare diverselor
paliere ierahice

<
-
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antargy célkitiizései (az elsajatitand6 jellemz6d kompetenciak alapjan)

7.1 A tantargy altalanos
célkitlizése

A tantargy célja, hogy a konfliktusmegoldas ¢és vitarendezés alternativ, tehat
nem birdsagi vagy ligyvédi eljarasait bemutassa és rendszerbe foglalja. A
példakkal val¢ illusztralas segit tudatositani nem csak a konfliktuskezelés
egyes elemeit vagy ezek gyakorlati fontossagat, hanem arra is iranyul, hogy
az inkabb gyakorlati szeminarium résztvevoi a jovoben modszeresen és
rendszeresen tudjak alkalmazni az alternativ targyaldstechnikat akar
konfliktushelyzetek megoldasara, akar azok elemzésére.

7.2 A tantargy sajatos
célkitlizései

A tantargy betekintast nyujt az alternativ targyalastechnika kis 1épésekre
bonthat6 gyakorlati alkalmazasara a politika és a kozélet kiillonbozd, jelenkori
¢s torténelmi helyzeteiben, ugyanakkor célja a hatékony konfliktusmegel6zés
sz¢leskorll lehetdségeinek vazolésa és, lehetdség szerint, alkalmazasa a
maganélettdl az iizleten €s a kozéleten keresztiil a politikaig.

8. A tantargy tartalma

8.1 El6adas

Didaktikai modszerek | Megjegyzések

1. Miért van sziikség a targyalastechnikéra a A targyalas Szabad beszélgetés
kozéletben és a politikaban, avagy miért jobb, ha nem | (negociation) minta | batoritasa.

megylink birdsadgra? Bevezetd eldadas. konfliktusmegoldas

nem-hagyomanyos
modszere. Vita.

2. A vita és a konfliktus.

Kiilonboz6 fogalmak | A hallgatdkat arra

¢s elméletek batoritom, hogy a
bemutatdsa, a nem- targyalastechnika
hagyomanyos alapelemeit gyakorlati
konfliktusmegoldas példakra alkalmazzak.
eszkOztaranak
bemutatésa.

3. A konfliktuskezelés alapvaltozatai. Kiilonb6z6 fogalmak | A hallgatokat arra
és elméletek batoritom, hogy a
bemutatdsa, a nem- targyalastechnika
hagyomanyos alapelemeit gyakorlati

konfliktusmegoldas példakra alkalmazzak.
eszkOztaranak




bemutatésa.

4. A targyalas (alku) alapfogalmakban. Kiilonb6z6 fogalmak | A hallgatokat arra
¢és elméletek batoritom, hogy a
bemutatasa, a nem- targyalastechnika
hagyomanyos alapelemeit gyakorlati
konfliktusmegoldas példakra alkalmazzak.
eszkOztaranak
bemutatasa.

5. Megoszto alku és pozicidharc. (Negativumok.) Kiilonbozo fogalmak | A hallgatokat arra
¢s elméletek batoritom, hogy a
bemutatédsa, a nem- targyalastechnika
hagyomanyos alapelemeit gyakorlati
konfliktusmegoldas példakra alkalmazzak.
eszkoztaranak
bemutatésa.

6. Az elvszerli targyalas (alku) elemei 1. Kiilonbozo fogalmak | A hallgatdkat arra

(Pozitivumok) ¢s elméletek batoritom, hogy a
bemutatasa, a nem- targyalastechnika
hagyomanyos alapelemeit gyakorlati
konfliktusmegoldas példékra alkalmazzak.
eszkoztaranak
bemutatasa.

7. Az elvszerl alku (targyalas) elemei 2. Kiilonbozo fogalmak | A hallgatokat arra
¢s elméletek batoritom, hogy a
bemutatdsa, a nem- targyalastechnika
hagyomanyos alapelemeit gyakorlati
konfliktusmegoldas példékra alkalmazzak.
eszkoztaranak
bemutatasa.

8. Az elvszerli targyalas stratégidja. Elokészités, Kiilonbozo fogalmak | A hallgatokat arra

felkésziilés. és elméletek batoritom, hogy a
bemutatasa, a nem- targyalastechnika

hagyomanyos alapelemeit gyakorlati
konfliktusmegoldas | példakra alkalmazzak.
eszkoztaranak
bemutatésa.

9. Erzelmek, vélemények és kommunikaci6 az Kiilonboz6 fogalmak | A hallgatdkat arra

elvszerl targyalasban. ¢és elméletek batoritom, hogy a
bemutatédsa, a nem- targyalastechnika
hagyomanyos alapelemeit gyakorlati
konfliktusmegoldas példakra alkalmazzak.
eszkoOztaranak
bemutatésa.

10. A kozvetités €s a kozvetitd. Kozvetitéstipusok. Kiilonb6z6 fogalmak | A hallgatokat arra
¢és elméletek batoritom, hogy a
bemutatdsa, a nem- targyalastechnika
hagyomanyos alapelemeit gyakorlati
konfliktusmegoldas példakra alkalmazzak.
eszkOztaranak
bemutatésa.

11. Uzleti targyalds. Kiilonboz6 fogalmak | A hallgatdkat arra
¢s elméletek batoritom, hogy a
bemutatdsa, a nem- targyalastechnika
hagyomanyos alapelemeit gyakorlati
konfliktusmegoldas példakra alkalmazzak.




eszkOztaranak
bemutatasa.

12. Politikai alku. Kiilonbozo fogalmak | A hallgatdkat arra
¢s elméletek batoritom, hogy a
bemutatédsa, a nem- targyalastechnika
hagyomanyos alapelemeit gyakorlati
konfliktusmegoldas példakra alkalmazzak.
eszkOztaranak
bemutatésa.

13. Erdekvédelmi eljarasok. Kiilonb6z6 fogalmak | A hallgatokat arra
¢s elméletek batoritom, hogy a
bemutatasa, a nem- targyalastechnika
hagyomanyos alapelemeit gyakorlati
konfliktusmegoldas példakra alkalmazzak.
eszkOztaranak
bemutatasa.

14. Osszegezés: egyszerii 1épések bonyolult helyzetek | Kiilonbzé fogalmak | A hallgatokat arra

kezelésére. ¢s elméletek batoritom, hogy a
bemutatasa, a nem- targyalastechnika
hagyomanyos alapelemeit gyakorlati
konfliktusmegoldas példakra alkalmazzak.
eszkoztaranak
bemutatasa.
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8.2 Szeminarium / Labor Didaktikai mddszerek | Megjegyzések
1. Miért van sziikség a targyalastechnikéra a Nem-hagyomanyos A hallgatokat arra
kozeletben €s a politikaban, avagy miért jobb, ha nem | konfliktusmegoldasi | batoritom, hogy a
megylink birosadgra? Az alternative konfliktuskezelés | technikék targyalastechnika
elényei példakon bemutatva. gyakorlatbaiiltetése. | alapelemeit gyakorlati
péladkra alkalmazzak.
2. Példak elemzése alapfogalmak illusztralasara. Nem-hagyomanyos A hallgatokat arra
konfliktusmegolddsi | batoritom, hogy a
technikak targyalastechnika
gyakorlatbaiiltetése. | alapelemeit gyakorlati
péladkra alkalmazzak.
3. Példak elemzése. Nem-hagyomanyos A hallgatokat arra
konfliktusmegolddsi | batoritom, hogy a
technikak targyalastechnika
gyakorlatbaiiltetése. | alapelemeit gyakorlati

péladkra alkalmazzak.

4. A technikdk, 1épések, elemek illusztralasa példak
elemzésvel.

Nem-hagyomanyos
konfliktusmegoldasi
technikak

A hallgatokat arra
batoritom, hogy a
targyalastechnika




gyakorlatbaiiltetése. | alapelemeit gyakorlati

péladkra alkalmazzak.
5. A technikék, 1épések, elemek illusztralasa példak Nem-hagyomanyos A hallgatokat arra
elemzésvel. konfliktusmegoldédsi | batoritom, hogy a
technikdk targyalastechnika

gyakorlatbaiiltetése. | alapelemeit gyakorlati

péladkra alkalmazzak.
6. A technikak, 1épések, elemek illusztralasa példak Nem-hagyomanyos A hallgatokat arra
elemzésvel. konfliktusmegoldasi | batoritom, hogy a
technikak targyalastechnika

gyakorlatbaiiltetése. | alapelemeit gyakorlati

péladkra alkalmazzak.
7. A technikak, 1épések, elemek illusztralasa példak Nem-hagyomanyos A hallgatokat arra
elemzésvel. konfliktusmegoldasi | batoritom, hogy a
technikak targyalastechnika

gyakorlatbaiiltetése. | alapelemeit gyakorlati

péladkra alkalmazzak.
8. A technikdk, 1épések, elemek illusztralasa példak Nem-hagyomanyos A hallgatokat arra
elemzésvel. konfliktusmegoldasi | batoritom, hogy a
technikdk targyalastechnika

gyakorlatbaiiltetése. | alapelemeit gyakorlati

péladkra alkalmazzak.
9. A technikak, 1épések, elemek illusztralasa példak Nem-hagyoményos A hallgatokat arra
elemzésvel. konfliktusmegoldasi | batoritom, hogy a
technikak targyalastechnika

gyakorlatbaiiltetése. | alapelemeit gyakorlati

péladkra alkalmazzak.
10. A technikak, 1épések, elemek illusztralasa példak Nem-hagyoményos A hallgatokat arra
elemzésvel. konfliktusmegoldasi | batoritom, hogy a
technikak targyalastechnika

gyakorlatbaiiltetése. | alapelemeit gyakorlati

péladkra alkalmazzak.
11. A technikak, lépések, elemek illusztralasa példdk | Nem-hagyomanyos A hallgatokat arra
elemzésvel. konfliktusmegoldédsi | batoritom, hogy a
technikak targyalastechnika

gyakorlatbaiiltetése. | alapelemeit gyakorlati

péladkra alkalmazzak.
12. A technikak, 1épések, elemek illusztralasa példak Nem-hagyomanyos A hallgatokat arra
elemzésvel. konfliktusmegoldasi | batoritom, hogy a
technikak targyalastechnika

gyakorlatbaiiltetése. | alapelemeit gyakorlati

péladkra alkalmazzak.
13. A technikdk, lépések, elemek illusztralasa példdk | Nem-hagyomanyos A hallgatokat arra
elemzésvel. konfliktusmegoldédsi | batoritom, hogy a
technikak targyalastechnika

gyakorlatbaiiltetése. | alapelemeit gyakorlati

péladkra alkalmazzak.
14. Osszegezés. Egyéni hazidolgozat-témak kozods Nem-hagyomanyos A hallgatokat arra
kijelolése. konfliktusmegolddsi | batoritom, hogy a
technikak targyalastechnika

gyakorlatbaiiltetése. | alapelemeit gyakorlati

péladkra alkalmazzak.
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9. Az episztemikus kozosségek képviseldi, a szakmai egyesiiletek és a szakteriilet reprezentativ
munkaltatoi elvarasainak 6sszhangba hozasa a tantargy tartalmaval.

A téargy arra iranyul, hogy az azt tanulmanyozdk a jovoben modszeresen és rendszeresen tudjak alkalmazni
az alternativ targyalastechnikat akar konfliktushelyzetek megoldasara, akar azok elemzésére, hatékonyabba
valjanak szakmai tevékenységiik soran.

10. Ertékelés

Tevékenység tipusa

10.1 Ertékelési kritériumok

10.2 Ertékelési modszerek

10.3 Aranya a végso
jegyben

10.4 El6adas

A kurzusokon és
szeminariumokon szerzett

Hazidolgozat, mely felméri
a hallgatoknak mind az

ismeretek felmérése. eldadasokon, mind a
szeminariumokon 50%
elsajatitott ismereteit illetve
ezek alkalmazasara
vonatkoz6 képességeit.

10.5 Szeminarium / Labor| A szeminariumi A szeminariumi osztalyzat a
tevékenység a szeminariumokon vald
rendszeressége, a kapott aktiv részvételt és a 50%

feladatok teljesitése

hozzaszoblasokban
tikroz6do ismereteket
jeleniti meg.

10.6 A teljesitmény minimumkdvetelményei

A targybol érdemjegyet és kreditpontokat szerezhetnek mindazok, akik az 6rak legalabb 75%-an részt
vesznek. Az érdemjegy a kdvetkezd osztalyzatok sulyozott 6sszege:
— szeminariumokon valé tevékeny részvétel: 50%.

— vizsga: dolgozat 50%

Kitoltés datuma

2013 szeptember

Eloadas felelose

Palfy Zoltan

Az intézeti j6vahagyas datuma

2013 szeptember 30.

Szeminarium felelose

Palfy Zoltan

Intézetigazgatd

Aol




